Тема 2. Система национальных счетов – метод социально- экономической статистики на макроуровне                
1. Понятие CНC и основные принципы ее построения.
2. Основные понятия и категории в СНС.
3. Секторная структура рыночной экономики.
4. Отраслевая классификация видов экономической деятельности.

                                                                 1.

    Система национальных счетов – это учет, завершаемый на уровне экономики системой взаимосвязанных статистических показателей. Эта система построена  в виде определенного набора счетов и балансовых таблиц и  предназначена для комплексного отображения и анализа народнохозяйственных процессов. В СЭС национальные счета являются методологической основой системного исследования предмета. Это осуществляется путем количественного моделирования, анализа и прогнозирования рыночных экономических процессов на макроуровне.
    Послевоенное сотрудничество стран в рамках ООН в целях международных сопоставлений и координации их  деятельности привело к необходимости разработки системы национального счетоводства, предназначенной для всех стран с рыночной экономикой, независимо от их отраслевой структуры или стадии экономического развития.. Родоначальником СНС считается профессор Кембриджского университета Ричард Стоун, сделавший в 1947г. первый доклад в ООН о важнейших принципах национального счетоводства.

    Международная стандартизованная СНС была разработана статистическим отделом ООН в 1953 году. Позже она несколько раз изменялась и дополнялась (1960, 1964, 1968 гг.).  На русском языке впервые была издана в 1969 г. Последний вариант СНС, действующий и сегодня, опубликован в 1993 г.
    CНC создает возможности предоставлять макроэкономические данные в таком виде, который позволяет использовать их для  целей экономического анализа, для разработки эффективной рациональной политики и принятия решений. Следует подчеркнуть, что СНС является логически последовательной системой, основанной на экономических принципах. Она может действовать на уровне всей экономики в целом или на уровне секторов.

    CНC является системой, которая используется для предоставления данных национальных счетов международным организациям в стандартной и сопоставимой на международном уровне форме.
    Последняя версия СНС включает следующие разделы счетов:

- стандартный набор счетов для всех секторов экономики;

- счета для отраслей экономики;

- счета для отдельных видов экономических операций; 

- счета для экономики в целом.

    В Республике Беларусь первые экспериментальные построения показателей CНC были официально начаты в конце 80-х годов. Отечественная статистика строит все основные счета и таблицы на основе методологии 1993г. Однако имеются отдельные проблемы, связанные с внедрением всей системы в целом.
    Основными принципами построения СНС как макроэкономической модели народного хозяйства являются:

1. Расширительная трактовка сферы производства, согласно которой в производственную деятельность включаются все виды общественной деятельности (материально-вещественное производство и нематериальные услуги).

2. Двойная регистрация каждой экономической операции.  В СНС, как и в бухгалтерском учете, выдерживается тот же методологический  принцип двойной записи, при котором каждая операция отражается дважды: по дебету и по кредиту. Получаемые стоимости записываются как ресурсы («кредит счетов»), а выплачиваемые стоимости записываются как использование этих ресурсов («дебет счетов»). Таким образом в каждом счете сумма записей, относящихся к ресурсам, равна сумме записей, относящихся к использованию. Разность между ресурсами и их использованием составляет балансирующую статью – доход с определенным целевым назначением, который может принимать участие в финансировании следующей группы затрат и отображается в ресурсах следующего счета. При помощи балансирующей статьи счета объединяются между собой в единую систему, позволяющую проследить производство добавленной стоимости и ее движение через стадии распределения и конечного использования. Не имеют балансирующей статьи те счета, которые  балансируются  по определению.
3. Разграничение материальных и финансовых потоков. Этот принцип состоит в установлении различий между движением товаров (материальных благ и услуг) и потоками доходов (оплата труда, прибыль, платежи за услуги).

4. Деление произведенного продукта на конечный  и промежуточный. Промежуточный продукт – это продукт, использованный как предмет труда (сырье, материалы, топливо), энергия). Конечный продукт – это продукт, использованный на личное потребление населения и некоммерческих организаций, потребление государственных органов всех уровней и накопление.

5. Четкое выделение «внутреннего» производства и «национального» производства. Внутреннее – это  продукция и услуги, произведенные на территории страны, независимо от того, каким странам принадлежат предприятия и трудовые ресурсы. Национальное производство – это внутреннее плюс факторные доходы (труд, капитал, земля) из-за границы и минус факторные доходы за границу.
6. Исчисление показателей на валовой и чистой основе. Валовые – до вычета стоимости потребления основного капитала, чистые – после вычета потребления основного капитала. 
7. Деление производства на рыночное и нерыночное. Рыночное                                                                       производство – это производство товаров и услуг, предназначенных для реализации на рынке с целью получения прибыли. Нерыночное производство охватывает производство продукции и услуг в хозяйствах населения для собственного потребления, бесплатные услуги государственных учреждений и общественных организаций, услуги по проживанию в собственном доме.
8. Деление всех доходов и расходов на текущие и капитальные. Текущие доходы – это оплата труда, прибыль, пенсии, пособия и т.д. Текущие расходы – покупки потребительских товаров, уплата налогов, взносов. Капитальные доходы–трансферты единовременного характера, финансирующие расходы на приобретение основных и оборотных средств, сбережения.
9. Применение теории «факторов производства». Это значит, что в стоимость товаров (услуг) наряду с трудом входит стоимость земли, капитала и предпринимательской деятельности.
                                                                     2.

    Для правильного понимания СНС уточним содержание некоторых используемых в ней категорий и понятий.
1. Объекты – это товары, услуги, ценные бумаги, денежные средства, рабочая сила или любой другой носитель стоимости.
2. Субъекты – это юридические (предприятия, организации, учреждения) и физические (население) лица.

3. Экономическая операция – движение объектов экономической деятельности от одного субъекта к другому. 

4. Товары – результаты труда, имеющие натурально-вещественную форму (включая энергию).

5. Услуги – результаты деятельности, удовлетворяющие определенные личные и общественные потребности, но не воплощенные в  товарах. Бывают материальные и нематериальные.

6. Производственная деятельность – это деятельность, которая в соответствии с принципами СНС включает производство товаров и услуг в сфере материального производства и в сфере нематериальных услуг. В принципе производственная деятельность включает как легальную, так и нелегальную деятельность (теневая экономика). На нынешней стадии нелегальная деятельность не учитывается из-за недостатка достоверных данных.
7. Институционная единица - это такая хозяйственная единица, которая обладает правом осуществления хозяйственной деятельности, самостоятельно распоряжается своими ресурсами, несет ответственность по своим обязательствам и ведет полный набор бухгалтерских счетов. (ДХ не ведут полного набора бухг.счетов, но являются ИЕ).

8. Трансферт – это операция, в которой одна ИЕ предоставляет другой      товар, услугу или актив без получения взамен товара, услуги, актива. Они делятся на текущие (по перераспределению доходов) и капитальные (по перераспределению накоплений и богатства).
9. Экономический актив – это экономический объект, от владения которым или от использования которого собственник извлекает экономическую выгоду, то есть доход. 
10. Экономическая  территория страны не совпадает с ее географическим понятием и трактуется как территория, административно управляемая правительством данной  страны, в пределах которой граждане, товары и капиталы могут перемещаться свободно. Наряду с географической территорией она включает:
а) воздушное пространство, территориальные воды данной страны и континентальный шельф в международных водах, в отношении которого данная страна имеет исключительное право на добычу сырья, топлива и т.д.;

б) территориальные анклавы за рубежом, то есть участки земли в  других   странах, используемые правительственными учреждениями данной страны на правах аренды  или собственности для дипломатических, военных, научных и других целей. В них размещаются посольства, консульства, торговые представительства, военные базы, научные станции и т.д. 
     Экономическая территория данной страны не включает территориальные анклавы других стран или международных организаций, расположенных на территории данной страны, но используемых зарубежными правительствами или международными организациями.
       10. Резиденты и нерезиденты. Резидент – ИЕ, имеющая центр экономических интересов на экономической территории данной страны.
Наличие центра экономических интересов ИЕ в стране определяется по следующим признакам:

    а) наличию на экономической территории хотя бы одного объекта собственности, используемого в интересах данной ИЕ; б) ведению производственной деятельности и операций на экономической территории страны в течение длительного периода времени (один год и более).
    Резиденты юридические лица – это предприятия, учреждения, организации, занятые хозяйственной деятельностью на экономической территории данной страны, включая предприятия с иностранными инвестициями, филиалы зарубежных фирм.
    К резидентам физическим лицам данной страны относятся лица, проживающие на территории данной страны в течение года и более. Понятие резидента для физического лица не совпадает с понятием гражданства или национальности. 
    Если центр экономических интересов ИЕ не связан с экономической территорией страны, то такая единица классифицируется как нерезидент. Центр экономических интересов нерезидента приходится на экономическую территорию других стран.
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    В системе рыночной экономики параллельно существуют два основных типа производственных отношений: производственно-технологические и рыночные. Для аналитического изучения первых применяется отраслевая классификация видов экономической деятельности, а в целях исследования рыночных отношений субъектов хозяйственной  деятельности народное хозяйство подразделяется по секторам экономики.
    Сектор – это совокупность ИЕ однородных с точки зрения выполняемых функций и источников финансирования.
    Группировка экономики по секторам – центральная в статистической модели рыночной экономики. Секторы создаются путем подразделения экономики в целом на составные части в целях получения более однородных групп ИЕ – резидентов.    При определении внутренней экономики выделяют пять секторов.
1. Нефинансовый сектор.

2. Финансовый сектор.
3. Сектор общегосударственного управления.

4. Сектор домашних хозяйств.

5. Сектор общественных организаций (некоммерческих организаций – НКО), обслуживающих домашние хозяйства.
6. Сектор «Остальной мир». Данный сектор выделяется в целях характеристики внешнеэкономических связей с зарубежными странами.
    Нефинансовый сектор. Сюда относятся государственные, кооперативные, частные, акционерные, совместные и другие предприятия, производящие товары и нефинансовые услуги  в целях реализации на рынке по ценам, возмещающим издержки производства.  К нефинансовому сектору относятся также предприятия, полностью финансируемые за счет государственного бюджета, но занятые производством продуктов (предприятия лесного и водного хозяйства). Кроме того, к этому сектору относятся некоммерческие организации, которые созданы предприятиями или различными группами производителей и находятся на их финансировании (например, различные ассоциации предпринимателей, торговые палаты и т.д.) Некоммерческие организации, действующие в области образования, здравоохранения или других услуг,  предоставляемых за плату или по ценам, которые покрывают все или большую часть их производственных затрат, включаются в нефинансовый сектор.
    Доходы этого сектора формируются в основном за счет выручки от реализации продукции и услуг.
    Цель этого сектора – получение прибыли.

    Финансовый сектор занят финансовыми операциями на коммерческой основе и операциями по страхованию. Сюда относятся: 
- центральный банк, функцию которого в РБ выполняет Национальный банк;
- депозитные финансовые учреждения, основной деятельностью которых является привлечение свободных средств через депозиты, выпуск векселей, облигаций и других ценных бумаг;

- страховые корпорации с исключительно добровольным видом страхования и самоуправляемые  пенсионные фонды.

    Основной функцией всех учреждений данного сектора является финансовое посредничество.
    Доходы коммерческих кредитных учреждений формируются из фондов, образующихся в результате принятых обязательств и полученных процентов. Доходы страховых организаций образуются в основном за счет страховых взносов по контрактам страхования.
    Цель финансового сектора – получение прибыли.

    Сектор общегосударственного управления  включает государственные учреждения центрального, регионального и местного уровней, состоящие на государственном бюджете (организации здравоохранения, образования, культуры, искусства, физической культуры и спорта, социального обеспечения, органы управления, обороны, поддержания правопорядка). К нему относятся также некоммерческие общественные организации, которые оказывают услуги обществу в целом, если они финансируются и контролируются государственными учреждениями. Кроме того сюда входят фонды социального обеспечения, подконтрольные государственным учреждениям.
    Функции сектора заключаются в оказании нерыночных услуг и перераспределении НД и НБ путем взимания налогов и предоставления взамен услуг. Сектор оказывает услуги коллективного и индивидуального характера.

    Доходы сектора образуются в основном за счет обязательных налогов на единицы других секторов, получаемых прямо или косвенно, и доходов от собственности.

    Этот сектор преследует социальные и политические цели.

    Сектор домашних хозяйств включает домашние хозяйства и некорпоративные предприятия, принадлежащие домашним хозяйствам.
    Домашнее хозяйство – это небольшая группа людей, живущих в одном   жилище, объединяющих свой доход и материальные ценности  и совместно потребляющих продукты и услуги.
    В отличие от семьи под ДХ понимают совместно проживающих и ведущих общее хозяйство людей (не обязательно родственников). ДХ в отличие от семьи может состоять из одного человека, обеспечивающего себя материально. Прислуга и другие оплачиваемые работники не относятся к ДХ их работодателей.
      Функции этого сектора:

-  предоставление рабочей силы;

-  потребление материальных благ и услуг; 
- производство товаров и нефинансовых рыночных услуг (а иногда и финансовых). 

      Доходы этого сектора образуются из следующих источников: а) компенсация наемным работникам; б) доходы от собственности (дивиденты, рента, проценты); в) текущие трансферты в стоимостной и натуральной формах из других секторов; г) выручка от продажи товаров и услуг, произведенных в ДХ.
     Цель этого сектора – конечное потребление товаров и услуг.

    Сектор некоммерческих  организаций, обслуживающих ДХ (НКО) включает организации, не контролируемые и не финансируемые государством. Сюда включаются:
1. Некоммерческие организации, созданные для оказания услуг, главным образом, их членам (профсоюзы, политические партии, религиозные общества, научные общества, добровольные спортивные общества, ассоциации потребителей и культурные учреждения). Эти услуги обычно предоставляются бесплатно и финансируются за счет регулярных членских отчислений или взносов.
2. Благотворительные общества и фонды, предоставляющие товары и услуги ДХ на нерыночной основе.
    Функции этого сектора – предоставление услуг индивидуального и коллективного характера населению.
    Доходы  формируются в основном из добровольных взносов, пожертвований и доходов от собственности.

    Цель сектора – оказание услуг.
    Все перечисленные выше секторы формируются из ИЕ - резидентов и   образуют внутреннюю экономику страны. 

    Сектор «Остальной мир» охватывает деятельность нерезидентов в той мере, в которой она связана с национальной экономикой. Остальной мир включает ИЕ, которые расположены в пределах границ страны: иностранные анклавы (посольства, консульства, военные базы, международные организации). Счет остальных стран мира – это счет операций, совершающихся между единицами-резидентами и единицами-нерезидентами.  
    Каждый из основных секторов экономики делится на подсекторы по многим признакам в зависимости от вида проводимого анализа, наличия данных и экономических условий.
                                                  4.
    По производственно-технологическим признакам субъекты хозяйствования изучаются с помощью международной стандартной отраслевой классификации всех видов деятельности (МСОК). Была принята в 1948 г., сейчас применяется вариант 1990 г.
    МСОК предназначена для обеспечения международной сопоставимости и удовлетворения аналитических потребностей различных стран мира.  МСОК  является наиболее широко применяемой международной экономической классификацией. Она позволяет сравнивать объем производства, цены, издержки производства, занятость населения, размеры основного капитала и финансовых активов. Данная классификация имеет сложную иерархическую структуру. В ее составе выделяются четыре уровня отраслевых классификаций: разделы (17), подразделы (60), группы (159) и классы (290) видов деятельности.
    С помощью отраслевой классификации изучаются: а) отраслевая структура народного хозяйства; б) уровень развития производительных сил; в) степень развития общественного разделения труда; г) эффективность общественного производства; д) комплексность социально-экономического развития народного хозяйства. Отраслевая классификация лежит в основе сводки всего первичного статистического материала: предприятий, рабочей силы, основных фондов, производимой продукции и т.д. Отраслевая структура  (1990 г.) имеет следующие разделы:
А. Сельское хозяйство, охота и лесоводство.

B. Рыболовство.

C. Горнодобывающая промышленность и разработка карьеров.
D.  Обрабатывающая промышленность.

Е. Электроэнергия, газ и водоснабжение.
F. Строительство.

G. Оптовая и розничная торговля, ремонт автомобилей, мотоциклов, бытовых товаров и предметов личного пользования..
Н. Гостиницы и рестораны.

         I. Транспорт, складское хозяйство и связь.
J.  Финансовое посредничество.
К. Операции с недвижимым имуществом аренда и коммерческая деятельность.

L. Государственное управление и оборона. Обязательное социальное страхование.

М. Образование.

N. Здравоохранение и социальные услуги.
О. Прочие коммунальные, социальные и персональные услуги.

Р. Частные ДХ с наемным персоналом.

Q. Экстерриториальные организации и органы.
    Внедрение МСОК в практику работы статистики отдельных государств, в том числе и РБ, не означает полного совпадения национальной отраслевой классификации и международных стандартов. В РБ разработан и применяется равноправный стандарт классификации видов экономической деятельности, а именно -  Общереспубликанский классификатор видов экономической деятельности (ОКЭД.    В ОКЭД верхние иерархические уровни соответствуют МСОК, а разница заключается в дополнении ОКЭД пятой ступенью классификации (подклассы – 415).  
Тема 3. Макроэкономические показатели производства товаров и услуг
1. Понятие системы макроэкономических показателей.
2. Методология расчета  валового выпуска товаров и услуг.

3. Промежуточное потребление товаров и услуг.

4. Показатели валового внутреннего продукта и валовой добавленной стоимости.

5. Методы определения ВВП. Производственный метод.

6. Изучение динамики валовой добавленной стоимости и валового внутреннего продукта.
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    Достоверная оценка результатов функционирования экономики зависит от системы используемых показателей и методологии их расчета.   Показатели результатов функционирования экономики в целом на народнохозяйственном, национальном уровне принято называть макроэкономическими. Они обычно формируются как результат деятельности всех производителей материальных благ и услуг, а значительная их часть может быть рассчитана только как сумма соответствующих показателей результатов функционирования всех звеньев народного хозяйства: производителей, отраслей или секторов. Независимо от уровня все эти показатели рассчитываются по единой методологии.  Этим обеспечивается сводка и оценка результатов на уровне экономики в целом.

    Основным макроэкономическим показателям системы национальных счетов, как правило,  соответствует аналог, рассчитываемый на каждом предприятии, то есть на уровне каждого отдельного производителя или хозяйствующего субъекта. Величина макроэкономических показателей на национальном уровне должна представлять агрегирование деятельности предприятий, отраслей или секторов. В этом состоит условие представления достоверной макроэкономической информации.

    Системой называют набор показателей, которые взаимосвязаны между собой, дополняют друг друга и ориентированы на характеристику результатов экономической деятельности. В соответствии с методологией CНС рассматривают следующие макроэкономические показатели:

1) показатели производства  товаров и услуг:

-  валовой выпуск товаров и услуг (ВВ);

-  валовой внутренний продукт (ВВП);

2)  показатели образования и распределения первичных доходов:

-  валовая прибыль экономики (ВПЭ);

-  валовой национальный доход (ВНД);
3) показатели перераспределения доходов:

-  валовой национальный располагаемый доход (ВНРД);
4) показатели конечного использования доходов:

-  конечное потребление (КП);

-  валовое накопление (ВН);

- валовое национальное сбережение (ВНС);
5) показатели накопления:

- чистое кредитование/ чистое заимствование (ЧК/ З).    
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      Производство является центральным звеном экономической деятельности. Поэтому показатели, характеризующие экономические результаты на стадии производства, являются важнейшей составной частью системы показателей экономического развития. 

    Валовой выпуск товаров и услуг является сводным показателем объема производства в СНС и представляет собой  стоимость товаров и услуг, произведенных всеми резидентами  в отчетном  периоде. 
        Валовой выпуск товаров и услуг включает:

1) выпуск товаров, независимо от их использования (товары для собственного потребления или накопления, а также поставленные другим производителям);

2) выпуск (оказание) рыночных услуг (услуги торговли, транспорта и связи, юридического характера, информационно-вычислительные услуги, услуги ДХ по проживанию в собственном жилище и домашние услуги, оказываемые оплачиваемой домашней прислугой;
3) выпуск (оказание) нерыночных услуг (нерыночные услуги государственных и некоммерческих учреждений, обслуживающих ДХ);
4) стоимость услуг финансовых посредников (разность между процентами, полученными банками, и процентами, уплаченными банками).
    В границы сферы производства должно также входить производство товаров и услуг теневой экономикой. Оно охватывает производство товаров и услуг, запрещенное законом (незаконное производство), и производство, в принципе, разрешенное законом, но скрываемое от государственных органов с целью утаивания доходов (скрытое производство).

    Агрегирование сводной величины ВВ товаров и услуг для экономики в целом определяется как сумма ВВ отраслей или секторов. 
    Показатель называется валовым потому, что при его исчислении не исключается стоимость товаров и услуг, израсходованных в процессе производства. Таким образом ВВ не является конечным результатом деятельности, так как содержит  в себе повторный счет (в виде промежуточного потребления). Он используется как вспомогательный показатель при исчислении ВДС по секторам и отраслям экономики и ВВП по всей экономике в целом.

    Макроэкономические показатели могут быть оценены в основных или в рыночных ценах  (в ценах производителей и в ценах покупателей). Рыночные цены в СНС представляют собой суммы денег, которые покупатели готовы заплатить за приобретение товара или услуги у конкретного продавца, согласного осуществить продажу за эту сумму.    Практически рыночные цены – это цены, по которым реально происходил обмен экономическими ценностями. Наиболее предпочтительным является оценка ВВ товаров и услуг в основных ценах, так как в этом случае обеспечивается наибольшая сопоставимость данных. Кроме того в СНС существует правило, в соответствии с которым ВВ должен быть оценен в ценах, которые существуют на момент производства, а не момент реализации продукции.

    Основная цена формируется на основе факторной стоимости. Факторная стоимость – это: а) промежуточное потребление; б) оплата труда наемных работников; в) валовая прибыль. Основная цена -  это факторная стоимость плюс другие чистые налоги на производство. В основных ценах принято исчислять валовой выпуск в отраслевом разрезе.

    В рыночных ценах исчисляют показатели выпуска на уровне экономики в целом. Рыночная цена производителя – это цена, получаемая производителем за товары и услуги, и она рассчитывается  как сумма компонентов основной цены и чистых налогов на продукты.  (Чистые налоги – это разность между налогами и субсидиями).

    Цена покупателя – это фактические затраты пользователей на приобретение товаров и услуг.   Кроме  цены производителя она включает акцизы, сборы, торгово-транспортные издержки по доставке и реализации данного товара и т.п.
    При анализе  макроэкономических показателей в основных и рыночных ценах следует выявить особенности некоторых видов налогов и субсидий, которые используются для расчета этих цен.

    Налоги на производство и импорт – это обязательные, безвозмездные, невозвратные  платежи, которыми облагаются товары и услуги на момент их производства или продажи. Они представляют собой платежи производственных единиц в бюджет в связи с производством и импортом товаров и услуг или использованием факторов производства. Налоги на производство и импорт включают в себя налоги на продукты и импорт и другие налоги на производство.

    Налоги на продукты и импорт – это налоги, которые взимаются пропорционально количеству или стоимости товаров и услуг, производимых, продаваемых или импортируемых предприятиями – резидентами. В РБ сюда относятся: НДС, акцизы, налоги на экспорт, включая таможенные пошлины, налоги, связанные с фискальными импортными монополиями (например, от разницы валютных курсов и др.). Налоги на импорт  включают обязательные пошлины, которыми государство облагает ввозимые товары для обеспечения их свободного движения на экономической территории.

   Другие налоги на производство – это  налоги, которыми предприятия облагаются в результате их участия в процессе производства. Они связаны с использованием факторов производства. Сюда относятся: налоги за пользование природными ресурсами, налоги на землю, на недвижимость, налоги и сборы на получение лицензий, гербовые сборы, на доходы казино, игровых автоматов, от массовых мероприятий и т.д.

   Налоги, связанные с производством и импортом, уплачиваются предприятиями и организациями независимо от наличия прибыли.

    Субсидии на производство и импорт – это текущие безвозмездные невозвратные платежи, которые государство осуществляет предприятиям в связи с производством, продажей или импортом товаров и услуг или использованием факторов производства для проведения определенной экономической и социальной политики. Они состоят из субсидий на продукты и импорт и других субсидий на производство. Сюда относятся различные выплаты из государственных и местных бюджетов, возмещение разниц в ценах на с/х  и др. продукцию, надбавки к закупочным ценам, финансирование импортных операций для возмещения отрицательных разниц между внутренней и внешнеторговой ценой и др. государственные дотации. 
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    Расходы на промежуточное потребление – это стоимость товаров и услуг (за исключением ОФ), которые израсходованы в процессе производства за определенный период времени для создания других рыночных товаров и услуг. ПП представляет собой продукцию и услуги одних видов деятельности, потребляемые в производственном процессе других видов деятельности в составе одного и того же предприятия или других предприятий.

    С точки зрения материально-вещественной формы элементы ПП можно разделить на группы:

    1. Материальные продукты и материальные услуги (сырье, материалы, корма, семена, покупные полуфабрикаты, запасные части для ремонта оборудования, расходы на изготовление инструмента, стоимость материальных затрат на проведение текущего и среднего ремонта, стоимость приобретенного и потребленного топлива, энергии и др.)

    2.  Расходы предприятий и организаций, которые производятся в интересах производства и работника одновременно (командировочные расходы, расходы предприятий для обеспечения нормальных условий труда работников,  возмещение затрат работникам на приобретение инструментов, канцелярских принадлежностей, возмещение расходов на представительские цели и др.)

    3. Нематериальные услуги (стоимость проведения испытаний качества потребляемых сырья и материалов, стоимость контроля за соблюдением установленных технологических процессов - если контроль выполняется другими предприятиями, затраты на финансирование научно-исследовательских и опытно-конструкторских работ, платежи за услуги финансового посредничества, условно-исчисленная продукция банков, др. нематериальные  услуги.

    В составе валового выпуска ПП отраслей  учитывается в ценах покупателя, фактически действующих на момент поступления элементов ПП в процесс производства, включая торгово-транспортные расходы. ПП, учтенное в ценах покупателя, является характеристикой использования ресурсов производства.
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    В международной статистической практике для характеристики результатов функционирования внутренней и национальной экономики долгие годы рассчитывались два основных макроэкономических показателя: валовой внутренний продукт (ВВП) и валовой национальный доход (ВНД).

    В настоящее время для международных сопоставлений и для оценки общественной производительности труда используют валовой внутренний продукт.
    Валовой внутренний продукт (ВВП) – это центральный показатель СНС. Он характеризует стоимость конечных товаров и услуг в рыночных ценах, произведенных резидентами страны за определенный период времени. 
    Согласно принятому в международных указаниях по CНC определению, ВВП представляет собой валовую стоимость всех продуктов и услуг, созданных на территории страны в течение определенного срока за вычетом стоимости промежуточного потребления при их создании. Следовательно, ВВП является суммой валовой добавленной стоимости всех секторов (отраслей) экономики плюс чистые налоги на продукты и импорт (чистые налоги на продукты и импорт могут быть определены только на уровне народного хозяйства). На уровне секторов (отраслей)  экономики ВДС определяется путем вычитания из валового выпуска (ВВ) промежуточного потребления (ПП).

    ВВП предназначен  для характеристики взаимосвязанных аспектов экономического процесса: производства товаров и оказания услуг, распределения доходов, конечного использования товаров и услуг.  
    ВВП производится только резидентами, то есть это внутренний продукт, который  создается  всеми экономическими единицами на экономической территории страны.  ВВП исчисляется на валовой основе, то есть до вычета из произведенного продукта размера потребленного основного капитала (ПОК). ПОК в данном случае трактуется как уменьшение стоимости ОК за период в результате его физического и морального износов (то есть амортизации), а также случайных повреждений. ПОК складывается из суммы амортизационных отчислений и недоамортизированной стоимости ликвидированных основных фондов. 

    Разновидностью показателя ВВП можно считать чистый внутренний продукт (ЧВП). Этот показатель можно получить, если из ВВП вычесть размер ПОК. 
ЧВП = ВВП – ПОК
    Для определения ПОК необходимы специальные расчеты на основе данных о восстановительной стоимости ОФ. Такие расчеты производят разными способами в разных странах и производят не везде. Поэтому, несмотря на то, что чистые показатели с теоретической точки зрения предпочтительнее, приоритет отдается валовым показателям. По показателям  ЧВП сравнение между странами не производится.

                                                               5.

    ВВП может быть исчислен тремя методами в соответствии со стадиями общественного воспроизводства:

1. На стадии производства – как сумма валовой добавленной стоимости (производственный метод).

2. На стадии распределения – как сумма первичных доходов (распределительный метод).

3. На стадии использования – как сумма компонентов конечного использования (метод конечного использования).

    При исчислении ВВП производственным методом используется информация счета «Производство», так как данный счет отражает операции, относящиеся к процессу производства. (Данный счет разрабатывается как в целом для внутренней экономики, так и для всех ее секторов, отраслей, а также ИЕ. Мы будем рассматривать схемы счетов, составленные для экономики в целом.)
                                                                                                     Таблица 1.

                                        Схема счета производства

                     Ресурсы                                                      Использование
Валовой выпуск товаров и услуг                 Промежуточное потребление           

(в основных ценах)                                        товаров и услуг

Налоги на продукты и импорт

Субсидии на продукты и                              Валовой внутренний продукт  

импорт                                                          (добавленная стоимость) в 
                                                                       рыночных ценах   

Всего                                                                Всего

    Целью счета производства является характеристика результатов производства продукции и услуг.
    ВВП (добавленная стоимость) – это стоимость, вновь созданная в экономике в процессе производства товаров и услуг. ВДС  является показателем вклада в ВВП индивидуальных производителей, отраслей или секторов. В счете производства она определяется расчетным путем.

    Существует два возможных алгоритма расчета ВВП производственным методом. Один из них основан на агрегировании показателей счетов производства, составленных на уровне секторов или отраслей экономики. В соответствии с этим алгоритмом ВВП определяется следующим образом:

ВВП = ВДС секторов или отраслей экономики (рассчитывается как разность между выпуском в основных ценах и ПП) + чистые налоги на продукты и импорт (определяют как разность между размером налогов на продукты и импорт и размером субсидий на них).

    Если использовать информацию счета производства, составленного на уровне экономики в целом, можно получить ВВП так:

ВВП = ВВ товаров и услуг в ценах производителей – ПП

      ВВП, исчисленный производственным методом,  представляет собой  ВДС на экономической территории страны в рыночных ценах, то есть ценах производителя и покупателя. Этот метод позволяет охарактеризовать вклад каждой отрасли экономики в создание ВВП, отразить отраслевую структуру и характер развития экономики.  

                                                   6.

        Валовая добавленная стоимость и валовой внутренний продукт оцениваются как в текущих, так и в постоянных ценах. (Текущие цены – это цены того периода, о котором идет речь). Оценка добавленной стоимости и ВВП в постоянных ценах необходима для изучения динамики этих показателей. В качестве постоянных цен в CНC принято использовать средние текущие цены года, принятого за базисный. По методологии CНC базисный период рекомендуется изменять каждые пять лет.  В этом случае обеспечиваются не только надежные индексы физического объема ВВП и его компонентов, но и сравнимые данные в абсолютном выражении. Через каждые пять лет происходит переход к новым постоянным ценам. 
    В настоящее время в условиях современного нестабильного состояния экономики статкомитет стран СНГ рекомендует оценивать ВВП в ценах предыдущего года и на этой основе определять индексы физического объема по сравнению с предыдущим годом.

    Существует несколько методов определения ВВП (ВДС) в постоянных ценах:
- метод двойного дефлятирования;

- метод одинарного дефлятирования;

- метод экстраполяции; 

- метод переоценки элементов затрат.

     Метод двойного дефлятирования является самым точным и наиболее распространенным. Он состоит в последовательном пересчете в сопоставимые цены валового выпуска и промежуточного потребления, первоначально оцененных в текущих ценах. Пересчет осуществляется следующим образом:

1) валовой выпуск  из текущих цен (цен отчетного периода) в постоянные переоценивается с помощью индекса цен (дефлятора) по валовому выпуску (Iр вв):
ВВ1 в п.ц. = ВВ1 в т.ц. : I р ВВ
2) Промежуточное потребление переоценивается из текущих цен (цен отчетного периода) в постоянные с помощью индекса цен (дефлятора) на промежуточное потребление (Iр ПП). Для этого выполняется следующее действие:
ПП 1 в п.ц. = ПП 1 в т.ц. : I р ПП
3) Добавленная стоимость (ВВП) в отчетном периоде в постоянных ценах определяется следующим образом:
ВДС 1 в п.ц. = ВВ 1 в п.ц. – ПП 1 в п.ц.
    (Рассказать и показать, как это выглядит математически). 
    Метод двойного  дефлятирования  применим в том случае, когда известны индексы цен на валовой выпуск и промежуточное потребление. Подобная информация имеется только в сфере производства товаров, поэтому для сферы производства услуг данный метод не применим.
    Метод одинарного дефлятирования заключается в том, что стоимость производства в текущем периоде (q1p1) делится на индекс цен. Этот индекс выражает изменение цен в текущем (отчетном) периоде по сравнению с ценами базисного периода, используемыми в качестве постоянных. При использовании этого метода условно принимают, что динамика цен на промежуточное потребление идентична динамике цен на валовой выпуск товаров и услуг. Таким образом изменение объема ВДС приравнивается к динамике валового выпуска.  Для пересчета ВДС в постоянные цены по этому методу используют индекс-дефлятор, рассчитанный по ВВ (Iр ВВ). Формула пересчета ВВП или ВДС имеет следующий вид:
ВВП 1 в п.ц. = ВВП 1 в т.ц. : Iр ВВ
    Такой метод используют при отсутствии индекса цен, рассчитанного по элементам промежуточного потребления.
    Метод экстраполяции позволяет исчислить показатели в постоянных ценах умножением стоимости в базисном периоде (ВВПо или ВДСо) на индекс физического объема валового выпуска. Формула пересчета имеет следующий вид: 
ВВП 1 в п.ц. = ВВП о * I q ВВ

(Пояснить математически).
    Такой метод расчета применяют в том случае, если индексы цен исчислить невозможно.

    Метод переоценки элементов затрат основан на пересчете элементов затрат в постоянные цены путем их дефлятирования. Применяется на практике для переоценки показателей стоимости нерыночных услуг, предоставляемых бесплатно. В этом случае предполагается, что динамика затрат на производство услуг в постоянных ценах пропорциональна динамике физического объема услуг.

Тема 4  Показатели образования и распределения доходов
1. Основные показатели первичного образования доходов. 
2. Определение ВВП распределительным методом.
3. Показатели распределения первичных доходов. Определение ВНД. (презентация 1)
4. Показатели вторичного распределения доходов. Определение ВНРД.
                                                                 1.

    В предыдущей теме мы с вами рассмотрели, как в процессе производства образуется валовая добавленная стоимость и валовой внутренний продукт. Сегодня мы рассмотрим распределительные операции, связанные с процессом производства. В результате этих операций происходит образование доходов и далее их распределение и перераспределение. Итак:
    В процессе кругооборота доходы проходят три стадии: образования, распределения и использования. На первой стадии (то есть образования) формируются первичные доходы. (презентация 2)   

    Первичные доходы  получают  ИЕ - резиденты в  качестве вознаграждения за   их участие в процессе производства  или в результате владения активами, которые могут быть использованы в производстве. (презентация 3)
     Первичные доходы подразделяются на четыре элемента:

    1. Оплата труда работников. Она отражает начисленные суммы в денежной и натуральной форме, которые выплачиваются работодателями наемным работникам за работу, выполненную в текущем периоде.  Оплата труда учитывается до вычета налогов и других удержаний, взимаемых с наемных работников, и  состоит из двух элементов:
    а) валовая заработная плата работников - все виды вознаграждений за труд, независимо от источников их финансирования (себестоимости или прибыли), а также денежные суммы, начисленные работникам за неотработанное время;

    б) взносы работодателей в фонды социального страхования, они состоят из фактических и условно-исчисленных отчислений на социальное страхование.  ( Рассказать.  Фактические – это то, что вносят  предприятия, организации и физические лица в пенсионный фонд, фонд социального и обязательного медицинского страхования,  занятости и другие внебюджетные фонды; условно-исчисленные  –  это суммы выплаченных социальных пособий своим работникам и их иждивенцам. Например, выходное пособие при прекращении трудового договора, надбавки к пенсиям, оплата обучения своих работников в учебных заведениях, стипендии студентам, оплата учебных отпусков и др. социальные выплаты. Эти взносы обеспечивают наемным работникам в будущем право на получение социальных пособий).

   2.  Чистые налоги на производство и импорт, то есть налоги за вычетом субсидий  (налоги и субсидии мы подробно рассматривали с вами в предыдущей теме).
    3.  Прибыль или смешанные доходы до учета доходов от собственности. Они исчисляются путем вычитания из ВДС (ВВП) заработной платы наемных работников и чистых налогов на производство и импорт. Смешанными называются доходы от производственной деятельности некорпоративных предприятий, входящих в сектор ДХ. (Расчет прибыли и приравненных к ней доходов по некорпоративным предприятиям, которыми владеют члены ДХ, вызывает определенные трудности. Это обусловлено тем, что владельцы этих предприятий, а также другие члены ДХ могут сами, частично или полностью, обеспечивать производство рабочей силой и не получать вознаграждение в форме заработной платы. Учет отработанного времени на этих предприятиях не ведется, полная информация об оплате труда отсутствует. Поэтому для таких предприятий применяется термин «смешанный доход», который аккумулирует прибыль (доход) и оплату труда). 

    4. Доходы от собственности. Их получают собственники земли и подземных ресурсов, а также  владельцы финансовых активов при предоставлении названных активов взаймы или в аренду другим ИЕ. Они включают:
    а) проценты, выплачиваемые владельцам депозитов, ценных бумаг (кроме акций), ссуд;

    б) распределенный доход предприятий, в том числе, дивиденды и изъятия владельцами из дохода предприятий;

    в) реинвестируемые поступления от прямых иностранных инвестиций (доход предприятия или его часть, которые не изымаются иностранным инвестором, а добавляются к капиталу предприятия);

    г) рента, то есть доход, выплачиваемый за право пользования нефинансовыми непроизведенными активами, а именно – землей и ее недрами.
                                                    2.    
    При изучении первичных доходов в СНС выделяются две стадии – создание доходов и  распределение доходов. (презентация 4)

     Операции, связанные с созданием первичных доходов непосредственно в процессе производства товаров и услуг, отражаются в счете образования доходов.   (Мы с вами строим схему счета, а в раздаточном материале в качестве примера рассматривается счет по РБ с условными данными)                                                                                                              
                                                                                                         Таблица 2.

Схема счета образования доходов
          Ресурсы                                                                 Использование
Валовой внутренний                                    Оплата труда наемных

продукт                                                         работников       

                                                                       Налоги на производство 
                                                                       и импорт 

                                                                       Субсидии на производство 

                                                                       импорт

                                                                       Валовая прибыль и валовые 
                                                                       смешанные доходы                                             
Всего                                                              Всего

        Ресурсная часть счета включает добавленную стоимость, а использование включает элементы первичного распределения ВВП. Таким образом из данного счета видно, что из добавленной стоимости производители покрывают два вида расходов:  на оплату труда наемных работников и чистые налоги на производство и импорт. 
    Кроме того в использовании счета показывается  валовая прибыль и валовые смешанные доходы, которые являются балансирующей статьей счета образования доходов, составляемого на любом уровне, то есть  по народному хозяйству, сектору, отрасли народного хозяйства и отдельной ИЕ.
     Материалы счета образования доходов по экономике в целом дают возможность определить ВВП распределительным методом. (презентация 5) 
    ВВП распределительным методом – это сумма показателей правой части счета, то есть это  оплата труда наемных работников + чистые налоги на производство и импорт + валовая прибыль и валовые смешанные доходы.                                                          
    Материалы счета образования доходов позволяют изучить стоимостный состав ВВП, выявить закономерности в его изменении, проанализировать влияние некоторых факторов на прирост суммы оплаты труда, валовой прибыли и чистых налогов на производство и импорт.
    Анализ влияния факторов на прирост отдельных видов первичных доходов можно проводить с помощью индексного метода. Изменение суммы оплаты труда, чистых налогов на производство и импорт, а также  суммы прибыли можно производить с помощью следующих индексных моделей:

1) ОТ = ВВП * d от,
где ОТ –  сумма оплаты труда;  
ВВП – стоимость валового внутреннего продукта; 
 d от – уровень оплаты труда в ВВП;
2) ЧН = ВВП * d чн
где ЧН  - чистые налоги на производство и импорт; 
d чн – уровень чистых налогов на производство и импорт в ВВП;
3) ВП = ВВП * d вп,

где  ВП – валовая прибыль; 
d вп – уровень валовой прибыли в ВВП.
    Далее можно углубить анализ, рассчитав влияние указанных в моделях факторов на абсолютное изменение показателей первичных доходов (оплаты труда, чистых налогов на производство и импорт, а также валовой прибыли). Мы с вами рассмотрим это подробнее на практических занятиях. 

                                                       3.
     После образования первичных доходов производится их распределение. В СНС рассматривается распределение первичных доходов и вторичное распределение доходов. Вторичное распределение доходов мы рассмотрим в следующей теме, а теперь остановимся на первичном распределении. (презентация 6)
    Процесс распределения первичных доходов, полученных от производственной деятельности и от собственности  между ИЕ и секторами экономики, отражается в счете распределения первичных доходов. 
                                                                                                         Таблица 3.

Схема счета распределения первичных доходов
           Ресурсы                                                       Использование
Валовая прибыль и валовые                   Доходы от собственности, 
смешанные доходы                                  переданные «остальному миру»    
Налоги на производство

    и импорт

    Субсидии на производство и

    импорт 

    Оплата труда наемных

    работников

    Доходы от собственности,

    полученные от «остального

    мира»                                                        Сальдо первичных доходов       
                                                                          (валовой национальный доход) 

   Всего                                                          Всего 
    В ресурсной части счета находятся, во-первых,  первичные доходы, получаемые единицами-резидентами  от производственной деятельности. Они перешли из использования счета образования доходов и это - оплата труда наемных работников, чистые налоги на производство и импорт, валовая прибыль и валовые смешанные доходы. Во-вторых, в ресурсах показаны  доходы, полученные в результате распределительных операций с учетом поступлений от других стран (доходы от собственности). 
    Содержание доходов от собственности мы охарактеризовали выше, а теперь охарактеризуем показатель «доходы от собственности полученные от «остального мира» (а также переданные «остальному миру», он находится в использовании данного счета.)». (презентация 7)
    Доходы от собственности, полученные от остального мира (из-за границы), – это первичные доходы, получаемые или выплачиваемые ИЕ в связи с предоставлением в пользование финансовых активов, земли и других нефинансовых активов (недра, патенты, лицензии и др.).
    Доходы от собственности, полученные от «остального мира», включают:
1) проценты по кредитам, предоставленным правительством республики правительствам иностранных государств, иностранным банкам и фирмам; 

2) дивиденды, выплаченные другими странами резидентам; 

3) чистая рента за пользование землей; 

4) плата за разработку запасов полезных ископаемых, лесных и рыболовных угодий; 

5) плата за использование авторских прав, патентов, принадлежащих государству и т.д.  

    Состав доходов от собственности, переданных «остальному миру», такой же, только он рассматривается с позиций их уплаты и передачи резидентами нерезидентам.
    Разность между доходами от собственности полученными и переданными образует чистый доход от собственности.
    Балансирующей статьей счета является показатель сальдо первичных доходов.  Еще раз хочу обратить ваше внимание подчеркнуть, что этот показатель характеризует доходы, образующиеся у ИЕ - резидентов в результате их участия в производстве,  и доходы от собственности. Сальдо определяется как разница между всеми первичными доходами, полученными и выплаченными единицами – резидентами.
    На  уровне экономики в целом сальдо первичных доходов - это валовой национальный доход. ВНД определяется как разница между всеми полученными доходами (всего ресурсов) и переданными доходами, показанными в использовании и,  следовательно, валовой национальный доход – это сумма первичных доходов, полученных резидентами страны за период. 
    (Рассказать. Предлагаю вам посмотреть, как определяется ВВП распределительным методом и сравнить с тем, как  определяется ВНД в счете распределения первичных доходов. Есть схожесть? Есть, однако ВНД отличается от ВВП как в количественном, так и в качественном отношении. В количественном отношении ВНД отличается от ВВП на сальдо первичных доходов, полученных от «остального мира» и переданных «остальному миру».  В качественном отношении    различие между ВВП и ВНД состоит в том, что ВВП характеризует поток конечных товаров и услуг (вновь созданную стоимость), а ВНД – поток первичных доходов. ВНД представляет собой вновь созданную хозяйственными единицами страны стоимость, независимо от того, произведена ли она в географических границах страны или за ее пределами).  (презентация 8)
    Следовательно, ВНД = ВВП плюс доходы, заработанные единицами данной страны за ее пределами, минус доходы, заработанные иностранными хозяйственными единицами в данной стране. 
    Во многих странах ВВП и ВНД различаются незначительно, а в ряде стран – значительно. Такая ситуация наблюдается в странах, значительная часть доходов которых поступает от граждан этих стран, работающих за ее пределами.
ЧНД = ВНД - ПОК
    Очень важно отметить, что в  данном  счете ИЕ - резиденты или секторы выступают как получатели первичных доходов, а не производители. Счет не связан непосредственно с процессом производства. (То есть доходы, полученные в  секторах, которые производят добавленную стоимость, в виде первичных доходов поступают к секторам – получателям).

     Итак, давайте отметим, кто и какие доходы получает? 
     Нефинансовые предприятия, финансовые учреждения и домашние хозяйства получают  прибыль и смешанные доходы; ДХ получают  оплату труда, смешанные доходы от предпринимательской деятельности; налоги и субсидии на производство и импорт получают и выплачивают учреждения ОГУ;  доходы от собственности могут получать и выплачивать ИЕ всех секторов экономики, в том числе, и НКО, обслуживающие ДХ. 
    Счет распределения первичных доходов может быть составлен для ИЕ, секторов и экономики в целом.                                                             
                                                              4.
    После распределения первичных доходов наступает этап перераспределения доходов, или вторичное их распределение.    Вторичное распределение – это перераспределение уже полученных доходов между секторами. На этапе вторичного распределения доходов часть их в форме текущих трансфертов изымается у одних секторов и передается другим.  (В одной из предыдущих  тем мы говорили о том, что такое трансферты, и что они бывают текущие и капитальные, денежные и натуральные).
    В перераспределении доходов на этой стадии участвуют такие текущие трансферты, как налоги на доходы и на богатство; подоходный налог с физических лиц;  отчисления  на социальное страхование и социальные пособия; страховые премии и страховые претензии; выигрыши по лотереям; пени, штрафы и др. Перераспределение доходов отражается на счете вторичного распределения доходов.

                                                                                                   Таблица 4.

Схема счета вторичного распределения доходов 

         Ресурсы                                                            Использование
Валовой национальный доход                    Текущие трансферты, переданные       
Текущие трансферты, полученные           «остальному миру»

 от «остального мира»                               Валовой располагаемый доход

                                                                    (ВНРД)             
Всего                                                           Всего  

    Располагаемые доходы характеризуют конечную фазу в процессе распределения доходов.

    По такой схеме составляется счет вторичного распределения доходов в целом по народному хозяйству. ВНРД в этом счете является балансирующей статьей и определяется путем прибавления к ВНД текущих трансфертов, полученных от «остального мира», и вычитания текущих трансфертов, переданных  «остальному миру».

    ВНРД в целом по народному хозяйству характеризует размер средств, которыми располагает экономика и которые будут использованы на конечное потребление и сбережение.
    Счет вторичного распределения доходов составляется  также по секторам экономики и имеет для них важное значение. Операции, формирующие счет, вызваны реальной государственной экономической и социальной политикой страны, которая формирует виды и величину налогов, отчислений, поступлений и прочих текущих трансфертов.
    Перераспределение доходов заканчивается образованием скорректированного располагаемого дохода. Он отличается от располагаемого дохода на размер социальных трансфертов в натуральной форме. 
    Социальные трансферты в натуральной форме состоят из индивидуальных товаров и услуг, предоставляемых в виде трансфертов в натуральной форме домашним хозяйствам  органами государственного управления и НКО. При этом не имеет значения, куплены они на рынке или произведены как нерыночный выпуск продукции. Они финансируются из налогообложения, отчислений на социальное страхование, из пожертвований, дохода от собственности некоммерческими организациями. Социальные трансферты в натуральной форме используются на удовлетворение строго определенных потребностей, например, услуги здравоохранения, образования, продукты питания. Стоимость социальных трансфертов в натуральной форме равна сумме расходов на конечное потребление государственных учреждений, оказывающих индивидуальные услуги, и НКО, обслуживающих ДХ. Таким образом, перераспределительные операции затрагивают три сектора: домашние хозяйства, НКО, обслуживающие ДХ и ОГУ.   
    Скорректированный располагаемый доход учитывается на счете перераспределения доходов в натуральной форме. 
                                                                                                            Таблица 5.

Схема счета перераспределения доходов в натуральной форме
                 Ресурсы                                                    Использование
Валовой национальный                          Социальные  трансферты в

располагаемый доход                             натуральной форме, переданные     
Социальные трансферты в                     
натуральной форме, полученные           Валовой национальный      
                                                                  скорректированный 
                                                                  располагаемый доход                                                                                                                                         
Всего                                                        Всего

    Скорректированный располагаемый доход (СРД) определяется по секторам ОГУ, НКО и ДХ. По первым двум секторам СРД равен разности располагаемого дохода соответствующего сектора и суммы социальных трансфертов в натуральной форме, подлежащей передаче сектору ДХ. По сектору ДХ СРД получают суммированием располагаемого дохода и социальных трансфертов в натуральной форме, подлежащих к получению ДХ - ми от секторов ОГУ и НКО, обслуживающих ДХ.
    Секторы нефинансовых предприятий и финансовых учреждений не предоставляют социальных трансфертов в натуральной форме ДХ – ам, поэтому РД и СРД у них совпадает.

    В связи с тем, что перераспределение доходов в натуральной форме происходит внутри экономики и социальные трансферты в натуральной форме, переданные секторами ОГУ и НКО равны социальным трансфертам, полученным сектором ДХ, валовой национальный скорректированный национальный доход  по народному хозяйству совпадает с валовым национальным располагаемым доходом  до его перераспределения в натуральной форме. 
Тема 5. Показатели использования доходов и накопления
1. Показатели использования располагаемого дохода
2. Показатели операций с капиталом

3. Определение ВВП методом конечного использования
                                                           1.

    Процесс распределения и перераспределения доходов на уровне экономики в целом, ее секторов и ИЕ сопровождается использованием доходов на конечное потребление и сбережение.

        Показатели использования доходов отражаются в двух счетах СНС: в счете использования располагаемого дохода и счете использования скорректированного располагаемого дохода. Рассмотрим один из них.
                                                                                                                Таблица 6.
Схема счета использования располагаемого дохода
                 Вид использования                                                    Ресурсы

Расходы на конечное потребление:        Валовой располагаемый доход (ВНРД)           
    домашних хозяйств

    государственных учреждений:

        на индивидуальные товары и услуги

        на коллективные услуги

    НКО, обслуживающих ДХ
Валовое сбережение

Потребление основного капитала (-)

Чистое сбережение
    ВНРД (в ресурсной части) переносится из счета вторичного распределения дохода. Этот показатель характеризует максимальную сумму, которую ИЕ может направить на конечное потребление товаров и услуг и на сбережение, не прибегая к финансированию своих расходов за счет сокращения финансовых и нефинансовых активов или увеличения своих обязательств, то есть без изменения собственного капитала ИЕ или сектора (на макроуровне  - без изменения национального богатства страны). 
     Конечное потребление товаров и услуг представляет собой использование товаров и услуг без дальнейшей трансформации (значительной переработки) для непосредственного удовлетворения текущих индивидуальных потребностей людей или коллективных потребностей общества. В конечном потреблении участвуют ИЕ трех секторов экономики (см.табл.). В СНС принято, что ИЕ секторов нефинансовых предприятий и финансовых учреждений не производят расходов на конечное потребление и не делают трансфертов этих товаров и услуг ДХ. Приобретаемые товары и услуги они используют на ПП и ОТ работников. 
    Сбережение представляет собой ту часть РД или скорректированного РД, которая не израсходована на конечное потребление товаров и услуг. Сбережение обеспечивает связь между текущими счетами СНС и счетами накопления. Оно является балансирующей статьей данного счета. Сбережение может быть исчислено на валовой и чистой основе. 

    Валовое сбережение (ВС) определяется путем вычитания из ВРД ИЕ и секторов экономики или ВНРД страны расходов на конечное потребление (РКП):

ВС = ВРД (ВНРД) – РКП
ЧС = ВС – ПОК
    Если сбережение является величиной положительной, то неизрасходованный доход может быть использован для приобретения экономических активов или уменьшения пассивов. Если сбережение величина отрицательная, то это означает уменьшение активов или увеличение пассивов.

    Показатели счета использования располагаемого дохода позволяют определить ВНРД по методу конечного использования как сумму расходов на конечное потребление товаров и услуг и валового национального сбережения:
ВНРД = РКП + ВС

2.

    Другим направлением конечного использования РД является накопление. Показатели накопления нефинансовых активов отражаются в счете операций с капиталом.

                                                                                                             Таблица 7.

Схема счета операций с капиталом
    Вид использования                                                   Ресурсы
Валовое накопление основного капитала     Валовое сбережение
Изменение запасов материальных                 Капитальные трансферты,
оборотных средств                                          полученные от «остального мира» 
Чистое приобретение ценностей, 
земли и других непроизведенных                  Капитальные трансферты,        
материальных и нематериальных активов   переданные «остальному миру»(-)  
Чистое кредитование (+) или чистое

заимствование (-)

    Валовое накопление основного капитала представляет собой вложение средств резидентами страны в объекты основного капитала для создания нового дохода в будущем путем использования их в производстве продукции. Валовое накопление ОК включает следующие компоненты:

1. Капитальные вложения на создание и приобретение новых и существующих ОФ;

2. Прирост стоимости скота основного стада;

3. Затраты на капитальный ремонт ОФ;

4. Приобретение оборудования, инвентаря, книг для библиотек бюджетными организациями;

5. Затраты на геологоразведочные работы;

6. Затраты на создание и приобретение программного обеспечения и баз данных для ЭВМ, оригиналов литературных и художественных произведений;

7. Расходы в связи с передачей права собственности на основной капитал и непроизведенные активы. При расчете валового накопления учитывается также выбытие ОК.
    Изменение запасов материальных оборотных средств происходит посредством приобретения их за вычетом выбытия. Изменение рассчитывается как разница между стоимостью запасов на конец и начало периода.
    ЗМОС оцениваются по ценам покупателей, если они находятся у потребителей, или у предприятий оптовой и розничной торговли, и по основным ценам, если они находятся у производителей.
    Изменение запасов материальных оборотных средств включает их прирост по следующим видам запасов: производственным запасам, незавершенному производству, готовой продукции и товарам, запасам продукции сельского хозяйства в хозяйствах производителей, лесонасаждениям, государственным материальным резервам. Для устранения влияния изменения цен определяется соответствующий стоимостной корректив.

    Чистое приобретение ценностей, земли и других непроизведенных материальных и нематериальных активов рассчитывается как разница между их приобретением (покупкой) и выбытием (продажей) и включает затраты на передачу права собственности на новые или существующие активы.
    Капитальные трансферты подразделяются на три типа: налоги на капитал (налоги на чистую стоимость собственного капитала, налоги на наследство, дарение и т.п.), инвестиционные субсидии (капитальные трансферты в денежной или натуральной форме, предоставляемых государством для финансирования затрат на приобретение основного капитала), прочие капитальные трансферты ( выплаты компенсаций за ущерб из-за взрывов, разлития нефти, для покрытия крупных убытков предприятий, компенсации жертвам политических репрессий и т.п.). 
    Чистое кредитование или чистое заимствование является балансирующей статьей этого счета. Оно характеризует превышение (+) или недостаток (-) источников финансирования по сравнению с расходами на чистое приобретение нефинансовых активов. На уровне экономики в целом чистое кредитование или чистое заимствование отражает ресурсы, которые страна предоставляет в распоряжение «остального мира» или ресурсы, которые другие страны мира предоставляют данной стране.
    Чистое кредитование (ЧК) или чистое заимствование (ЧЗ) определяется путем вычитания из суммы валового сбережения (ВС) и сальдо капитальных трансфертов суммы изменений в нефинансовых активах.

    ВС и сальдо КТ   (полученные минус переданные, то есть  КТпол. – КТпер. ), в сумме характеризуют источники финансирования операций с капиталом. Сумма изменений в нефинансовых активах включает валовое накопление основного капитала (ВНОК), изменение запасов материальных оборотных средств (ИЗМОС) и чистое приобретение ценностей, земли и других непроизведенных активов (ЧПА). Таким образом
ЧК (или ЧЗ) = (ВС + КТпол.    – КТпер. ) – (ВНОК + ИЗМОС + ЧПА)
    Эта модель позволяет проанализировать степень влияния соответствующих показателей-факторов на изменение результативного показателя в отчетном периоде по сравнению с базисным.

                                                               3.

    Для исчисления ВВП методом конечного использования используются показатели счета товаров и услуг. 
Таблица 8.

Счет товаров и услуг
Вид использования                                                           Ресурсы
Промежуточное потребление товаров     Валовой выпуск товаров и услуг

и услуг                                                         в основных ценах

Расходы на конечное потребление           Импорт товаров и услуг
Валовое накопление ОК                            Налоги на продукты и импорт

Изменение запасов материальных           Субсидии на продукты и импорт

Оборотных средств

Экспорт товаров и услуг

Всего                                                             Всего 
    Счет товаров и услуг не имеет балансирующей статьи. Из равенства ресурсов и их использования имеем:

ВВ + И + НПИ – СПИ = ПП + РКП + ВНОК + ИЗМОС + Э
После преобразования получим:

ВВ + НПИ – СПИ -  ПП = РКП + ВНОК + ИЗМОС + Э – И,

или

ВВП = РКП + ВНОК + ИЗМОС + ЧЭ,

где ЧЭ – чистый экспорт товаров и услуг (разница между их экспортом и импортом). 

    Это - третий метод определения ВВП.
Тема 7. Статистика населения и затрат труда
1. Статистика численности населения
2. Статистика естественного движения и миграции населения
3. Статистика трудовых ресурсов

4. Показатели занятости населения и безработицы

1.

    Численность населения – это количество лиц, проживающих на определенной территории. Общая численность населения изменяется за счет двух факторов: естественного движения (рождаемость и смертность) и миграционного (механического) движения (выбытие и прибытие). 

    В статистике используются четыре источника данных о населении:

    1. переписи населения;

    2. текущий учет естественного движения населения и его миграции;

    3. выборочные и специальные демографические обследования;

    4. регистры и различные списки (учеты) населения.

    Наиболее важным из всех источников является перепись населения, а  в периоды между ними статистические органы производят текущую оценку численности населения. Эта оценка рассчитывается на основании итогов последней переписи населения, к которым прибавляется число родившихся и число прибывших и отнимается число умерших и число выбывших с данной территории. Текущая оценка уточняется на основании итогов очередной переписи и т.д.

    Различают следующие основные категории населения, которые определяются при переписи населения:

1. постоянное население;

2. наличное население;

3. временно проживающие;

4. временно отсутствующие.

    К постоянному населению относятся лица, постоянно проживающие на данной территории, включая временно отсутствующих на момент переписи. К наличному населению относятся лица, находящиеся на момент переписи на данной территории, включая временно проживающих. 

    Временно проживающие – это часть наличного населения данного населенного пункта. Которая постоянно проживает в другом населенном пункте, а на данной территории находится не более определенного времени (не более одного года). Временно отсутствующие – это часть постоянного населения данного населенного пункта, которая на критический момент переписи находится в других населенных пунктах, но время ее отсутствия не должно превышать одного года. 
    Между названными категориями населения существует следующая взаимосвязь:
    Численность постоянного населения равняется численности наличного населения плюс временно отсутствующие и минус временно проживающие. Численность наличного населения определятся прибавлением к численности постоянного населения временно проживающих и вычитанием временно отсутствующих. В целом по стране численность постоянного и наличного населения должна совпадать.
    Анализируя изменение численности населения, рассчитывают абсолютные и относительные показатели динамики: средние абсолютные приросты, темпы роста и прироста и др.
    Общий абсолютный прирост населения определяется как разница между численностью населения на конец и начало периода, либо как алгебраическая сумма абсолютного естественного прироста (разница между родившимися и умершими) и миграционного прироста населения (разница между прибывшими и убывшими). Любой из приростов может быть положительным и отрицательным. Они могут быть рассчитаны за любой промежуток времени, но наибольшее значение имеют годовые показатели.
2.
    Естественное движение населения – это процессы рождаемости и смертности (они обеспечивают естественный прирост населения), а также процессы брачности и разводимости. Естественное движение населения характеризуется  абсолютными и относительными величинами.       Абсолютные величины – это :
1. число родившихся ( N );
2. число умерших ( M );

3. абсолютный естественный прирост населения (N -  M);
4. число зарегистрированных браков;

5. число зарегистрированных разводов.

    Относительные показатели естественного движения населения – это общие и специальные демографические коэффициенты: рождаемости, смертности, естественного прироста, брачности, разводимости. Общие рассчитываются как отношение соответствующего числа демографических событий (числа родившихся, умерших, естественного прироста, числа зарегистрированных браков, разводов) в течение календарного периода к соответствующей средней численности населения. Коэффициент естественного прироста может быть также получен как разность между коэффициентами рождаемости и смертности. Демографические коэффициенты рассчитываются на каждую 1000 человек и обозначаются в промилле. Для более глубокого анализа процессов воспроизводства населения используются специальные и частные коэффициенты. Так, специальный коэффициент рождаемости (синонимы: плодовитость, фертильность) рассчитывается как отношение числа родившихся к средней численности женщин репродуктивного (фертильного, плодовитого) возраста от 15 до 49 лет. Одним из частных показателей является коэффициент младенческой (детской) смертности, измеряющий уровень смертности детей в возрасте до одного года. При его расчете число детей, умерших в возрасте до одного года,  делят на число родившихся и умножают на 1000.
     Миграционное (механическое) движение населения – это перемещение населения через границы страны и ее территориальных подразделений, связанное с переменой места жительства на более или менее продолжительный период.
    Абсолютные показатели механического движения населения – это:
1. число прибывших (иммигрантов) в данный населенный пункт;
2. число выбывших (эмигрантов) из данного населенного пункта;

3. абсолютный механический прирост 9разница между прибывшими и убывшими);

4. валовая миграция (сумма прибывших и убывших).
    Относительные показатели – это коэффициенты, и рассчитываются они аналогично коэффициентам естественного движения населения, то есть как отношение соответствующего числа демографических событий к средней численности населения.
    В знаменателе при расчете общих демографических коэффициентов берется среднегодовая численность всего постоянного населения. Она может быть определена по различным формулам в зависимости от того, в каком виде приведены исходные показатели. Так, могут быть использованы формулы средней арифметической простой, средней арифметической взвешенной, средней хронологической.
3.

    Трудовые ресурсы – это часть населения страны, обладающая необходимым физическим развитием, здоровьем, образованием, культурой, квалификацией и профессиональными знаниями для работы  в народном хозяйстве.
    При изучении трудовых ресурсов оперируют следующими основными категориями:
    население в трудоспособном возрасте;

    трудоспособное население в трудоспособном возрасте;

    трудовые ресурсы.
    Население трудоспособного (рабочего) возраста. Его границы устанавливаются трудовыми законодательствами соответствующих стран. В РБ - это 16-59 лет для мужчин и 16-54 года для женщин. Население трудоспособного возраста не все способно к труду и поэтому его подразделяют на две категории:
    трудоспособное население трудоспособного возраста;
    нетрудоспособное население трудоспособного возраста.

    Ко второй категории относится население трудоспособного возраста, имеющего 1 и 2 группы инвалидности, и лица, получающие пенсию на льготных условиях.
    К трудовым ресурсам относится численность трудоспособного населения обоего пола в трудоспособном возрасте (за исключением неработающих инвалидов 1 и 2 групп и неработающих лиц, получающих пенсию на льготных условиях), а также численность лиц в нетрудоспособном возрасте, занятых в экономике (работающие подростки до 16 лет и работающие пенсионеры). Трудовые ресурсы в целом – это потенциальные трудовые ресурсы, так как к ним относится часть населения, занятая в народном хозяйстве, и часть незанятого населения, способного работать, но не работающего (домохозяйки, учащиеся с отрывом от производства и т.п.). Различают также действующие   (функционирующие, используемые) трудовые ресурсы. Разница между потенциальными и действующими характеризует абсолютную величину неиспользованных трудовых ресурсов.    Население трудоспособного возраста является источником возмещения убыли трудовых ресурсов.   
     Используя вышеназванные категории населения можно рассчитать следующие коэффициенты.

1) Коэффициент трудоспособности всего населения – это отношение численности трудоспособного населения трудоспособного возраста к численности всего населения.

2) Коэффициент трудоспособности населения трудоспособного возраста – это отношение численности трудоспособного населения трудоспособного возраста к численности всего населения трудоспособного возраста.

3) Коэффициент пенсионной нагрузки населения трудоспособного возраста – это отношение численности населения старше трудоспособного возраста (или населения пенсионного возраста) к численности населения трудоспособного возраста.

4) Коэффициент (потенциальный) замещения (или возмещения) трудовых ресурсов – это отношение численности населения моложе трудоспособного возраста к численности населения трудоспособного возраста.

5) Коэффициент общей нагрузки – это отношение суммы лиц младше и старше населения трудоспособного возраста к общей численности населения этого возраста. (По-другому этот коэффициент можно рассчитать как сумму двух предыдущих коэффициентов).

    Численность трудовых ресурсов – это моментный показатель, который определяется по республике, областям, районам, отдельным городам для городского и сельского населения на определенный момент времени. Показатель среднегодовой численности трудовых ресурсов, который используется в ряде расчетов, рассчитывается аналогично показателям среднегодовой численности всего населения.
    Изменение численности трудовых ресурсов от одной даты к другой в пределах года называют движением трудовых ресурсов. Оно состоит из естественного и механического движения трудовых ресурсов.
    Естественное движение ТР слагается за счет пополнения потенциальных ТР за счет перехода 15-летних в трудоспособный возраст и убыли ТР за счет выхода людей на пенсию, перехода на инвалидность и на пенсию на льготных условиях и смерти.
     Миграционное движение ТР за год слагается из прибытия населения в трудоспособном возрасте из других местностей и убыли (выбытия) населения в трудоспособном возрасте в другие местности.
    Общий абсолютный прирост ТР – это разность между их численностью на конец и на начало года , или между пополнением и убылью ТР за год.
    Рассчитывается также ряд коэффициентов. Так, коэффициент общего прироста ТР исчисляется как отношение их абсолютного прироста к среднегодовой численности ТР, умноженное на 1000, или как сумма коэффициентов естественного и механического приростов ТР. Коэффициент естественного прироста ТР исчисляется как отношение естественного прироста к среднегодовой численности ТР или как разность между коэффициентами естественного пополнения и убыли. Аналогично рассчитываются коэффициенты миграционного пополнения, миграционной убыли и миграционного прироста. Коэффициент естественного воспроизводства ТР – это отношение численности естественного пополнения  ТР к численности их естественной убыли (или отношение коэффициента естественного пополнения ТР к коэффициенту естественной убыли).                                                           
4.
    При анализе занятости населения статистика выделяет две группы: экономически активное и экономически неактивное население.
    Распределение населения на экономически активное и экономически неактивное осуществляется по данным об источниках средств существования, полученным по переписи населения.
    По определению Минстата РБ экономически активное население – это часть населения, представляющая свой труд для производства товаров и услуг. К ЭА населению относится все занятое население, безработные и женщины, находящиеся в отпусках по уходу за ребенком до 3 лет. Для характеристики степени вовлечения населения в народное хозяйство страны рассчитывают удельный вес экономически активного населения в общей численности населения.

    К экономически неактивному населению в трудоспособном возрасте относятся студенты и учащиеся (обучающиеся с отрывом от производства); лица, занятые ведением домашнего хозяйства, уходом за детьми старше трех лет, больными родственниками, неработающие пенсионеры и другие лица, незанятые экономической деятельностью (которым нет необходимости работать независимо от источника существования), а также военнослужащие. Иначе говоря к ЭПН относят иждивенцев всех категорий - как семьи, так и общества -  а также лиц, живущих на сбережения.

    К занятым в экономике Минстат РБ относит лиц, работающих в учреждениях и организациях всех форм собственности, в кооперативах всех видов; в фермерских хозяйствах; занятых предпринимательской деятельностью, а также самозанятое население.

    Это определение занятых несколько отличается от определения занятых в соответствии с рекомендациями МОТ, по которому к занятым относятся все лица в возрасте 16 лет и старше, а также лица младших возрастов, которые в рассматриваемый период работали.

    К занятому населению по рекомендации МОТ относятся также военнослужащие и служители религиозных культов. (Минстат не включает в число занятых учащихся в трудоспособном возрасте, обучающихся с отрывом от производства, и военнослужащих).

    Для характеристики степени занятости населения рассчитываются коэффициенты:

1) Коэффициент занятости всего населения – это отношение общей численности занятого населения (независимо от возраста) к общей численности населения всех возрастов.

2) Коэффициент занятости населения трудоспособного возраста – это отношение численности занятого населения трудоспособного возраста к численности всего населения трудоспособного возраста.

3) Коэффициент занятости трудоспособного населения трудоспособного возраста – это отношение численности занятого трудоспособного населения в трудоспособном возрасте к численности всего населения трудоспособного возраста.

4) Коэффициент занятости трудовых ресурсов – это отношение численности занятых ТР к численности всех ТР.

    Безработица – это явление, при котором часть рабочей силы (ЭАН) не занята в производстве товаров и услуг. В реальной экономической жизни безработица выступает как превышение предложения рабочей силы над спросом на нее.

    По рекомендации МОТ к безработным относятся лица, достигшие трудоспособного возраста, которые в отчетный период:

    а) не выполняли никакой работы;

    б) занимались поиском работы;

    в) были готовы приступить к работе немедленно (в течение двух недель).

    При отнесении к безработным должны быть соблюдены все три критерия.

    В соответствии с законодательством РБ о занятости безработными считаются трудоспособные граждане в трудоспособном возрасте, постоянно проживающие на территории республики, не имеющие работы, не занимающиеся предпринимательской деятельностью, не обучающиеся в дневных учебных заведениях, не проходящие военной службы и зарегистрированные в государственной службе занятости.

    Обобщающим показателем, характеризующим уровень официальной зарегистрированной безработицы, служит коэффициент (уровень) безработицы, который рассчитывается как отношение численности безработных к численности ЭАН.

Тема 8. Система показателей статистики уровня жизни
1. Понятие уровня жизни населения
2. Статистика доходов населения

3. Индексация доходов населения

4. Показатели потребления населением материальных благ и услуг
1.
    Уровень жизни является одной из важнейших социальных категорий. В узком смысле слова это понятие означает достигнутый уровень потребления населением материальных благ и услуг. В широком смысле – это весь комплекс социально-экономических условий жизни общества. 
    К числу основных социально-экономических показателей уровня жизни населения в белорусской статистике относятся следующие группы: 
1.  Показатели доходов населения.
2. Показатели расходов и  потребления населением материальных благ и услуг.

3.  Сбережение.

4.  Показатели накопленного имущества и обеспеченности населения жильем.
5. Показатели дифференциации доходов населения, уровня и границ бедности и условия проживания.
6.  Обобщающие оценки уровня жизни населения. 
    Данные показатели рассчитываются как по всему населению, так и в расчете на душу населения.
    Одним из обобщающих показателей является индекс человеческого развития (индекс развития человеческого потенциала). Этот показатель служит для измерения имеющихся возможностей для удовлетворения материальных и духовных запросов и потребностей людей. Этот индекс учитывает влияние трех факторов:
1. продолжительности жизни;

2. уровня образования;

3. уровня производства ВВП на душу населения. 

Он рассчитывается как средняя арифметическая из трех индикаторов уровня жизни:

где              -   индикаторы уровня жизни, в том числе:

              -   индекс ожидаемой продолжительности жизни;

                   - индекс уровня образования населения (комбинированный показатель, рассчитываемый как индекс грамотности взрослого населения и индекс совокупной доли учащихся, получающих начальное, среднее и высшее образование);

                    - индекс реального ВВП на душу населения, исчисляемого с помощью паритетов покупательной способности валют разных стран к доллару США.

    При расчете каждой из составляющих сводного индекса используются фиксированные стандарты минимального и максимального значений, с которыми сравниваются фактические показатели по исследуемой стране.
        фактическое значение х   -  минимальное значение х
        максимальное значение х   - минимальное значение х
2.
    Доходы населения – это средства в денежной или натуральной форме, получаемые ДХ за определенный период времени. Они включают:
    - оплату по труду всех категорий населения;
    - пенсии, пособия, стипендии и др. социальные трансферты;

    - доходы лиц, занятых предпринимательской деятельностью;

    - кредиты, доходы от продажи иностранной валюты;
    - доходы от собственности (проценты, дивиденды и т.п.);
    - поступления от продажи продуктов сельского хозяйства и др.

    Перечисленные денежные доходы являются мобильной частью совокупного дохода.

    Доходы, получаемые в виде бесплатных или частично оплачиваемых льгот, бесплатных услуг, потребляемые населением в виде целевых фондов, являются иммобильной частью совокупного дохода  и строго целевыми.
    Для измерения уровня и структуры доходов населения используется ряд показателей, характеризующих их в различных аспектах.
     В пересмотренном варианте СНС система показателей доходов основывается на концепции, предложенной экономистом Дж. Хиксом. Согласно этой концепции доход определяется как максимальная сумма, которую можно использовать на потребление и накопление за год, без уменьшения имеющихся накоплений (имущества, сбережений) на начало года. Предлагаемая система  показателей доходов домашних хозяйств, отражает различные этапы процесса распределения доходов: первичные доходы, текущие трансферты в денежной форме, располагаемые доходы, социальные трансферты в натуральной форме, скорректированные располагаемые доходы.

    1.  Первичные доходы = валовая заработная плата + смешанный доход (валовая прибыль) + отчисления на соцстрахование + сальдо доходов от собственности + доходы от жилищных услуг, оказанные владельцами жилья самим себе.

    2. Располагаемые доходы = первичные доходы – текущие трансферты выплаченные (отчисления на соцстрах, тарифы, налоги, социальные выплаты, взносы и т.д.) + текущие трансферты полученные (пенсии, пособия, стипендии, поступления из профсоюзных, страховых организаций, расходы предприятий на социально-культурные услуги своим работникам и т.д.)

    3. Скорректированные располагаемые доходы = располагаемые доходы + расходы ОГУ и НКО на обслуживание населения (оказания им льготных и бесплатных услуг).

    При сравнительном анализе доходов населения часто используют показатели душевых денежных доходов населения  (отношение денежных доходов на среднегодовую численность населения). Кроме того исчисляют  средний размер начисленной заработной платы и средний размер месячной пенсии с учетом  компенсации.
    Одним из основных источников информации о доходах, расходах и сбережениях населения является Баланс денежных доходов и расходов населения. Он составляется на основе концепции БНХ и имеет следующий вид.
                                                                                              Таблица 9.
Баланс денежных доходов и расходов населения
    Денежные доходы населения                     Денежные расходы населения
Оплата труда                                                   Покупка товаров и оплата услуг
Доходы от собственности (проценты,          Обязательные платежи и 
дивиденды и т.п.)                                            добровольные взносы    
Поступления из финансовой системы          Накопление сбережений во 
(различные кредиты)                                      вкладах и ценных бумагах
Трансферты (пенсии, стипендии,                  Покупка жилых помещений
пособия, страховые возмещения и т.п.)        Расходы на приобретение 
Прочие (от продажи валюты, теневые,         иностранной валюты 
переводы и аккредитивы и т.п.)                    Деньги, отосланные по переводам
                                                                          и аккредитивам
----------------------------------------------------------------------------------------------------

Превышение доходов над расходами (+) или расходов над доходами (-)
    В статистической практике различают номинальные и реальные доходы.
    Номинальные – это доходы, полученные на руки и рассчитанные в ценах текущего периода. Реальные доходы зависят от темпов роста номинальных доходов, изменения ставок налоговых платежей и изменения индекса  цен. Обычно рассчитывают индекс реальных доходов:
где                    - индекс номинальных доходов (отношение НД отчетного периода к НД базисного периода);             - сводный индекс потребительских цен (дефлятор).
3.
    Таким образом,  с помощью индекса потребительских цен в РБ измеряется изменение реальной величины денежных доходов населения. А поскольку на сегодняшний день пока характерным является повышение цен, а не их снижение, то можно сказать, что данный индекс используется в республике прежде всего при принятии решения о необходимости индексации доходов населения. Индексации подлежат доходы населения, получаемые из госбюджета.  Во внебюджетной сфере повышение денежных доходов населения осуществляется обычно путем компенсации – прямого пересмотра ставок и окладов при заключении трудовых договоров с учетом принятых нормативных документов в стране. 

    Индексация – это установленный государством механизм повышения денежных доходов населения, позволяющий частично возместить ему удорожание потребительских товаров и услуг в результате инфляции.   

    Инфляция – это обесценивание денег (и соответственно, доходов). Инфляция может быть скрытой и открытой. При скрытой инфляции цены постоянны, существует дефицит товаров и отложенный спрос. При открытой инфляции освобождаются цены и растут расходы. (Для данного периода развития нашей экономики характерной является открытая инфляция).  Инфляция измеряется с помощью индекса инфляции, который определяется как произведение индекса розничных цен и индекса скрытой инфляции. В свою очередь,  индекс скрытой  инфляции определяется по формуле:

где           - прирост неудовлетворенного спроса;  Т  - базисный товарооборот. Прирост неудовлетворенного спроса          = С     -  С                       , где  С   и С  – это сбережения населения отчетные и базисные, а          - индекс розничного товарооборота. 
    Индекс скрытой инфляции по-другому называется индекс отложенного спроса. Он может быть также получен как отношение индекса денежных доходов населения к индексу товарооборота и услуг.
    Индекс потребительских цен характеризует изменение стоимости фиксированного набора товаров и услуг, условно приобретаемого населением, то есть «потребительской корзины». (Рассказать) «Потребительская корзина» состоит из 580 товаров и услуг. Для ее составления сначала определяются расходы на питание, исходя из потребления мужчины трудоспособного возраста, занятого механизированным трудом. Затем с помощью коэффициентов устанавливают расходы на питание женщин и детей (ж - 0,994, реб. 8 лет – 0,6.) По всем остальным товарам и услугам потребление определяется по каждому члену семьи отдельно. Информация получается в результате статистического выборочного  обследования ДХ за год. По «потребительской корзине» наблюдаются цены и определяется  индекс потребительских цен. Он рассчитывается по формуле среднеарифметического индекса цен:

где       - индивидуальные индексы цен на товары-представители;       - количество товаров (услуг) потребительской корзины;         - базисные цены.     

    В качестве базисных принимаются цены, по которым проводилась последняя индексация. По ним определяется стоимость ПК, а затем с помощью индексов розничных цен по товарным группам находят стоимость ПК в ценах отчетного периода. Для расчета индекса розничных цен проводится выборочное наблюдение по сети государственных магазинов. При этом ежемесячно регистрируются цены по 1180 товарам и услугам. Затем на основании полученных данных определяются индивидуальные и среднегрупповые  индексы. 
    Индекс розничных цен рассчитывается по формуле среднегармонического индекса:

где  -  стоимость продукции отчетного периода;          - индивидуальные индексы цен  (могут быть средними по группе).
4.
    Потребление – это заключительная стадия производственного процесса и начальная стадия его воспроизводства. Потребление сводится к использованию произведенного продукта для удовлетворения определенных потребностей. 

    Конечное потребление отражено в счете использования доходов СНС. Оно включает: 1) потребление ДХ за счет натуральных доходов и денежных средств; 2) потребление населения, находящегося на полном государственном обеспечении; 3) государственные расходы на нужды здравоохранения, образования, культуры, социального обеспечения (кроме расходов на министерства и другие правительственные учреждения этих отраслей); 4)    покупки граждан за границей за минусом покупок иностранными  гражданами на отечественном рынке.
        Различают потребление материальных и нематериальных благ и услуг, а также платное и бесплатное потребление. Платное потребление осуществляется за счет денежных доходов населения. Бесплатное потребление – это потребление населением товаров и услуг в учреждениях здравоохранения, образования, культуры и т.д., потребление лиц, находящихся на полном государственном обеспечении. Платные услуги учитываются по полной стоимости, а бесплатные – по сумме затрат. 
    Потребление материальных благ и услуг изучается статистикой в натуральном, условно-натуральном и стоимостном выражении. В стоимостном выражении этот показатель изучается по фактически сложившимся ценам и структуре продаж. Кроме общего объема потребления определяется душевое потребление.
    Динамика общего и среднедушевого потребления изучается с помощью индексов.

    Индексы потребления определяются по формулам:
а) для одного товара:

или на душу населения:

где        - физический объем одного вида продукции соответственно в отчетном и базисном периодах;
                      - среднегодовая численность населения в отчетном и базисном периодах;
б) для всех материальных благ:

в том числе на душу населения:

где                 - физический объем (количество) отдельных материальных благ соответственно и базисном периодах;

                        - цена материального блага в базисном периоде (или сопоставимая цена).

    Общий индекс потребления материальных благ и услуг в отчетном периоде по сравнению с базисным рассчитывается следующим образом:

а) по всему населению:

б) на душу населения :

где                                            - общий объем потребления материальных благ отчетного и базисного периодов  в ценах базисного периода (или сопоставимых);

                                                    - общий объем потребления услуг отчетного и базисного периодов в ценах базисного периода (или сопоставимых).
    При необходимости динамика потребления материальных благ и услуг в текущих ценах может быть выявлена с помощью следующих показателей:
а) по всему населению:

б) на душу населения:

где                                       - стоимость товаров-представителей или услуг базисного периода в ценах базисного периода;

                                                     - стоимость товаров-представителей или услуг отчетного периода в ценах отчетного периода.            
    Для количественного отражения зависимости между динамикой доходов или цен и уровнем потребления отдельных товаров рассчитываются коэффициенты эластичности (Э), которые показывают, насколько изменяется уровень потребления при изменении среднедушевого дохода (или цены) на 1%:

где                  - соответственно абсолютное изменение среднедушевого потребления и среднедушевого дохода (цены товара) за истекший период;              - соответственно среднедушевое потребление и среднедушевой доход (или цена товара) в базисном периоде);                     - соответственно относительное изменение среднедушевого потребления и среднедушевого дохода (цены товара) за истекший период.

    Коэффициенты эластичности потребления от дохода различны для разных продуктов, вплоть до отрицательных коэффициентов для таких продуктов, как хлеб, картофель и т.д. Товары, для которых Э   0 называются малоценными. В этом случае коэффициент означает, что с ростом доходов потребление таких товаров будет уменьшаться. Принято выделять товары с малой эластичностью (0   Э   1 ), средней (Э   1) и высокой (Э   1).

    В целом существует такая закономерность: большей эластичностью отличается непродовольственных товаров, чем продовольственных. Из непродовольственных особенно высока эластичность у товаров ограниченного спроса: бытовой техники, ювелирных изделий, транспортных средств; менее эластично потребление предметов первой необходимости (одежды, обуви и т.д.) Среди продовольственных товаров наиболее эластично потребление сыра, мяса, фруктов и менее эластично потребление хлеба и картофеля.
    Объем и структура потребления зависят также и от ситуации на потребительском рынке, например, от степени насыщенности его отдельными товарами, соотношением цен на них и т.п. Для количественного отражения изменений в соотношении цен на отдельные товары по регионам и различным сегментам потребительского рынка рассчитывается показатель покупательной способности денежных доходов населения (ПСД). Он характеризует количество определенных наборов товаров и услуг, которые можно приобрести на среднедушевой денежный доход, и вычисляется по формуле:
где ДД   - среднедушевой денежный доход; Р  - средняя цена i – го товара. 

Тема        .  Статистика уровня жизни и доходов населения

    В пересмотренном варианте СНС система показателей доходов основывается на концепции, предложенной экономистом Дж. Хиксом. Согласно этой концепции доход определяется как максимальная сумма, которую можно использовать на потребление и накопление за год, без уменьшения имеющихся накоплений (имущества, сбережений) на начало года. Предусмотрена следующая система показателей доходов домашних хозяйств, отражающих различные этапы процесса распределения доходов: первичные доходы, текущие трансферты в денежной форме, располагаемые доходы, социальные трансферты в натуральной форме, скорректированные располагаемые доходы.

    1. Первичные доходы = валовая заработная плата + смешанный доход (валовая прибыль) + отчисления на соцстрахование + сальдо доходов от собственности + доходы от жилищных услуг, оказанные владельцами жилья самим себе.

    2.Располагаемые доходы = первичные доходы – текущие трансферты выплаченные (отчисления на соцстрах, тарифы, налоги, социальные выплаты, взносы и т.д.) + текущие трансферты полученные (пенсии, пособия, стипендии, поступления из профсоюзных, страховых организаций, расходы предприятий на социально-культурные услуги своим работникам и т.д.)

    3. Скорректированные располагаемые доходы = располагаемые доходы + расходы ОГУ и НКО на обслуживание населения (оказания им льготных и бесплатных услуг).

    При сравнительном анализе доходов населения часто используют показатели душевых денежных  (отношение денежных доходов на среднегодовую численность населения)доходов населения. Кроме того исчисляют  средний размер начисленной заработной платы и средний размер месячной пенсии с учетом  компенсации.

    В связи с инфляцией или обесцениванием денег доходы населения подлежат индексации. Индексация – это установленный государством механизм повышения денежных доходов населения, позволяющий частично возместить ему удорожание потребительских товаров и услуг в результате инфляции. Индексации подлежат доходы населения, получаемые из госбюджета. при этом используются корректирующие коэффициенты, шкалы и иные нормативы, определяющие минимальные гарантии индексации. Во внебюджетной сфере повышение денежных доходов населения осуществляется обычно путем компенсации – прямого пересмотра ставок и окладов при заключении трудовых договоров, с учетом принятых нормативных документов в стране. 

    Инфляция денежных доходов населения в РБ измеряется с помощью индекса потребительских цен. Индекс потребительских цен рассчитывается по постоянному набору товаров и услуг (потребительской корзины) исходя из того, что характер потребления населения будет постоянным.

    Минимальная продовольственная корзина разрабатывается как для всего населения, так и для отдельных его групп. Стоимость минимальной продовольственной корзины определяется произведением норматива душевого потребления по каждому товару на его среднюю (или самую «ходовую» цену). На основании ее определяется индекс потребительских цен, разрабатываются нормативы оплаты труда и денежных выплат из бюджета, принимаются решения о необходимости индексации доходов населения, определяется эффективность политики налогов и цен, изучается динамика уровня жизни в стране ит.д.

    Для количественного отражения зависимости между динамикой доходов или цен и уровня потребления отдельных товаров рассчитываются коэффициенты эластичности (Э), которые показывают, насколько изменяется уровень потребления при изменении среднедушевого дохода (или цены) на 1%:

где                  - соответственно абсолютное изменение среднедушевого потребления и среднедушевого дохода (цены товара) за истекший период;              - соответственно среднедушевое потребление и среднедушевой доход (или цена товара) в базисном периоде);                     - соответственно относительное изменение среднедушевого потребления и среднедушевого дохода (цены товара) за истекший период.

    Коэффициенты эластичности потребления от дохода различны для разных продуктов, вплоть до отрицательных коэффициентов для таких продуктов, как хлеб, картофель и т.д. Товары, для которых Э   0 называются малоценными. В этом случае коэффициент означает, что с ростом доходов потребление таких товаров будет уменьшаться. Принято выделять товары с малой эластичностью (0   Э   1 ), средней (Э   1) и высокой (Э   1).

    В целом существует такая закономерность: большей эластичностью отличается непродовольственных товаров, чем продовольственных. Из непродовольственных особенно высока эластичность у товаров ограниченного спроса: бытовой техники, ювелирных изделий, транспортных средств; менее эластично потребление предметов первой необходимости (одежды, обуви и т.д.) Среди продовольственных товаров наиболее эластично потребление сыра, мяса, фруктов и менее эластично потребление хлеба и картофеля.
Тема 9. Статистические показатели эффективности функционирования экономики.
1. Понятие эффективности общественного производства

2. Система обобщающих показателей эффективности использования примененных и потребленных ресурсов

3. Система частных показателей эффективности общественного производства:

а)  частные показатели эффективности использования живого труда;

б)  частные показатели эффективности использования основных фондов;

в)  частные показатели использования оборотных фондов.

4.  Влияние факторов эффективности производства на изменение объема ВВП.
